
CRM 営業案件を自由に表示・管理
各営業メンバーや営業チームに関連するすべての営業案件を Windows 8 のモバイル デバイス上で素早く読み込み、表示
します。 
  

管理分析とレポートを強化
クローズ日時や確度の調整が必要な営業案件を迅速に識別、変更することで、より確実な見通しを立てることができます。
 

取引先企業の管理を最適化
Pipeline ではグラフィカル・インタラクティブな表示システムを採用、営業チームによる営業案件詳細の素早い表示と管理が
可能になるため、顧客への応対回数の削減につなげることができます。

* 注意: iPad 対応の Pipeline Lite および Pipeline Pro の日本語版対応を現在公開に向け準備中です。


