A A Ve PO 'i N t Microsoft erwartet von seinen

Partnern, dass sie sich von reinen

Resellern, die sich auf ein einziges
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M’t AvePo,nt am Produkt konzentrieren, hin zu
° vertrauenswirdigen Beratern
PUIS der ze’t = entwickeln, die Managed Services
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Mehrwert -fiir lhre auf der Grundlage der Angebote
Kunden' mehr aus dem zunehmend starker

miteinander vernetzten Portfolio

umsatz fiir Sie von Microsoft entwickeln.

CRN-Interview mit Satya Nadella

AvePoint ist einer der globalen Top 5

Azure Co-Sell ISVs. We.chsel n Digitale i
die Cloud Transformation
AvePoint unterstutzt Sie bei der erfolgreichen

Transformation zu einem modernen Arbeitsplatz.
Partner, die mit uns zusammenarbeiten, profitieren
von zufriedenen Kunden, die einen stetigen Strom A \AS P oin t,
an wiederkehrenden Umsatzen generieren und die
sich auch kunftig in Sachen Beratung, Fachwissen und
Technologie an Sie wenden werden. Moderner Remote-
Arbeitsplatz Zusammenarbeit

Bauen Sie Ihre Geschaftsmoglichkeiten
weiter aus.

Monatlich wiederkehrende Umsatze: Verbessern Sie

die Kundenbindung mit Lésungspaketen und Services, o
Zugriffsuberwachung

die Ihnen zusatzliches Umsatz-Potenzial bieten.
und -kontrolle

Enterprise Software: Speziell fir Managed Service
Provider (MSPs) entwickelt, um lhr Geschaft zu skalieren, Backup und Disaster
indem Sie eine Vielzahl an Kunden verwalten und ihnen Recovery

genau die Losungen bieten, die sie bendtigen.

Bereitstellung
Werden Sie zu Secure Collaboration-Experten. und Verwaltung

AvePoint bietet seinen Partnern und deren Kunden Enterprise
Software-Lésungen mit umfassender Unterstitzung fur
Microsoft 365, um Collaboration-Umgebungen zu migrieren, zu
verwalten und zu schitzen.

Sichere
Migration




Channel-zentrierter Partner-Support:

TECHNISCH VERTRIEB MARKETING
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* Technisches und * Globaler Vertrieb mit * Qualitativ hochwertige
vertriebliches Enablement Produkt-Know-how Inhalte
+ Dediziertes Support-Team * Gewinnen Sie neue Kun- * Fertige Bausteine
- 24x7%365 im Einsatz den und bauen Sie so lhr verschaffen den Kunden
Geschaft aus einen Mehrwert

Erhohte Kundenakzeptanz und hohere Umsitze

Stand heute ist AvePoint der einzige ISV, der einen All-in-One-Ansatz fur die Bereitstellung sicherer
Zusammenarbeit anbietet, um Ihnen anhaltenden Erfolg im Microsoft-Okosystem zu erméglichen.
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Seit mehr als Zahlreiche Partner- Zusammenarbeit Microsoft MVPs
20 Jahren am Auszeichnungen mit Microsoft RDs unter den
Markt Mitarbeitern

Das bedeutet fur Sie, dass Sie Zugriff auf die neuesten Microsoft-Funktionalitaten haben. So kénnen Sie lhren
Kunden Losungen anbieten, die den Best Practices entsprechen und sicherstellen, dass Ihre Kundenlésungen
sicher, compliant und skalierbar sind.

Rentabilitit der Monatlich wiederkehrende
Partner Services Umsatze fiir MSPs
Performance- KPIs zur Microsoft-

Rabatt Adoption
SRR Partner
s Opportunities

Lizenz-Resell- Vierteljdhrliche
Marge Sales Incentives

Partner @ J L @ Erweiterung des Kunden-

DevOps Lifetime Values (LTV)

AvePoint Deutschland GmbH M icrosoft Gold Application Development

Nymphenburger Str. 3 | 80335 Mlnchen Deutschland Gold Collaboration and Content
0049 89 21 90 98 900 | Partner Gold Cloud Productivity

Gold Messaging
= Microsoft Gold Datacenter

Starten Sie noch heute Ihre kostenlose Testversion: www.avepointonlineservices.com



http://www.avepointonlineservices.com

